QUE ESTAS PERDIENDO EN TUS BODAS
(Y QUE PODRIAS ESTAR FACTURANDO HOY MISMO)
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{ESTAS A UN PASO DE CAMBIAR TU MANERA
DE VER LAS BODAS! ESTE PDF TE VA A
ABRIR LOS 0JOS: HAY OPORTUNIDADES
QUE SE TE ESTAN ESCAPANDO, Y NO
REQUIEREN NI MAS CLIENTES NI MAS
HORAS DE EDICION. SOLO UN CAMBIO DE

ENFOQUE.

DESCUBRI COMO ALGUNOS DE LLOS MEJORES
FOTOGRAFOS DE BODAS ESTAN SUMANDO INGRESOS
SIN SUMAR FECHAS AL CALENDARIO.
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# 1. No ofrecer experiencias mas alla del gran dia

EL 90% DE LOS FOTOGRAFOS DE BODA CENTRAN SU NEGOCIO EXCLUSIVAMENTE
EN EL EVENTO. ¢EL PROBLEMA? UNA VEZ QUE SE CASAN, LOS CLIENTES
DESAPARECEN. PERO ¢QUE PASARIA SI EXISTIERA UNA FORMA DE SEGUIR
OFRECIENDO ALGO MAS? ALGO INTIMO, EXCLUSIVO Y MEMORABLE. ALGO COMO
EL WEDDING BOUDOIR. SI NO LO OFRECES, ESTAS DEJANDO UNA OPORTUNIDAD Y
LA POSIBILIDAD DE FIDELIZAR A UNA CLIENTA QUE YA TE ELIGIO.

Pensas que podrias incorporarlo?

TUS SI'S TUS NO'S
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Valeria

# 2. No saber como elevar el ticket promedio

¢SEGUTS COBRANDO POR CANTIDAD DE FOTOS O POR HORA? ESO NO ESCALA.
PARA COBRAR MAS, NECESITAS OFRECER MAS VALOR PERCIBIDO, MAS
EXCLUSIVIDAD Y UNA EXPERIENCIA TRANSFORMADORA. EL BOUDOIR TIENE ESA
MAGIA. LE DA UN CIERRE PODEROSO AL PROCESO DE CONVERTIRSE EN ESPOSA. Y

CUANDO ENTENDES COMO PRESENTARLO, EL TICKET PROMEDIO SE DUPLICA O
TRIPLICA.
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# 3. No diferenciarte en un mercado saturado

HAY MILES DE FOTOGRAFOS BUENOS. PERO MUY POCOS QUE SE ANIMAN A
OFRECER UNA PROPUESTA DISRUPTIVA, EMOCIONAL, GLAMOROSA. EL WEDDING
BOUDOIR TE POSICIONA COMO ARTISTA, COMO AUTOR/A DE EXPERIENCIAS
UNICAS. Y ESO NO SOLO ATRAE CLIENTAS PREMIUM, SINO QUE TE VUELVE
INOLVIDABLE. YA NO SOS "EL FOTOGRAFO DE LA BODA". SOS EL QUE LA HIZO
SENTIRSE DIOSA ANTES DE CASARSE.

Escribi todo lo que pensds que te falta para poder ofrecer
Wedding Boudoir a tus novias
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# 4. No construir un sistema de venta paralelo

EL WEDDING BOUDOIR SE PUEDE VENDER EN LA REUNION DE CONTRATACION,
COMO UN EXTRA IRRESISTIBLE. TAMBIEN PODES AUTOMATIZAR TU ESTRATEGIA
CON CORREOS, PAQUETES ESPECIALES O SESIONES PRE DISENADAS. SI SABES
COMO PRESENTARLO, SE VENDE SOLO.

PERO PARA ESO NECESITAS ESTRUCTURA, CLARIDAD Y ESTRATEGIA. ESTO NO ES
UNA SESION MAS: ES UN PRODUCTO DE LUJO.
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# 5. No tener una metodologia clara para dirigir estas sesiones

MUCHOS FOTOGRAFOS TEMEN OFRECER BOUDOIR PORQUE NO SABEN POR
DONDE EMPEZAR. QUE DECIR, COMO POSAR, COMO CREAR LA ATMOSFERA. EN
MIS CURSOS TE ENSENO PASO A PASO COMO GUIAR, CONTENER, EMPODERAR Y
DIRIGIR A UNA NOVIA PARA LOGRAR FOTOS IMPACTANTES, AUTENTICAS Y
PROFESIONALES. LA CONFIANZA QUE GENERAS EN ELLA SE TRADUCE EN MEJORES
FOTOS, MAS REFERIDOS Y MAS VENTAS.

LA PREGUNTA ES:

(.ESTAS PREPARADO/A?

-
UNITE A MI CANAL
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